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Základní pilíře zadávacího řízení vs. BIM

▪ Předmět veřejné zakázky
▪ Kvalifikace
▪ Hodnocení
▪ Obchodní podmínky,

a jak nám do nich vstupuje „BIM komponenta“.
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Obchodní podmínky

▪ Jaký typ závazkového vztahu bude pro 
potřeby zadavatele nejefektivnější a 
uživatelsky nejpřívětivější?

 časové hledisko (krátkodobý kontrakt nebo 
delší závazkový vztah) a na něj navazující 
obsahové hledisko (hodinová sazba x dílčí 
části plnění)

S kým v rámci zadavatele najít odpověď?!
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Specifika obchodních podmínek z hlediska BIM

▪ Jen předmět, ten totožný s předmětem 
veřejné zakázky!

▪ Okrajově okruh kontaktních osob, které 
mohou iniciovat dílčí smlouvy z rámcové 
dohody.

▪ Nezapomenout na autorská práva ve vazbě 
na předmět!!!
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Předmět veřejné zakázky

Konzultační resp. poradenská činnost
vs.

zpracování ucelených výstupů činnosti
a promítnutí tohoto do nastavení nacenění
služeb (hodinová sazba, částky za předem 
definované výstupy, kombinace obojího) + již 
zmíněné nastavení autorských práv.

Jaký to má vlastně CPV – vliv na způsoby 
hodnocení (§114 odst. 3 ZZVZ).

S kým v rámci zadavatele najít odpověď?!
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Kvalifikace

▪ je nějaká opravdu speciální a relevantní 
profesní kvalifikace dle § 77 odst. 2 ZZVZ? 

▪ Jakou technickou kvalifikaci dle § 79 ZZVZ?
Seznam referenčních služeb jasný, ale jak ho 
vymezit? Strašně závisí na nastavení předmětu 
zakázky!!
Seznam techniků? Když ano, co by měl v rámci 
metody BIM již realizovat?

6



Hodnocení

▪ CPV 71318000-0 Poradenské a konzultační 
inženýrství, takže ne jen na cenu, sorry…

▪ Co může být rozhodující faktor kvality u 
poskytování konzultačních služeb v metodě 
BIM?

Právě osoba BIM konzultanta! Ale co u něj 
bude hovořit o jeho kvalitě?
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Závěr

Přeji hodně energie a nadhledu při hledání 
odpovědí na položené otázky!

Pouze pro případné porovnání výsledků je 
možné nahlédnout na https://ezak.kr-
vysocina.cz/contract_display_10813.html
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Závěr

Děkuji za pozornost
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